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LS RETAIL
PARA RESTAURANTES

LS Retail para
Restaurantes

UNIFIQUE
OBTENHA UMA VISÃO GERAL 
COMPLETA E EM TEMPO REAL da sua 
empresa e locais da sede e uma imagem de 360 graus 
dos seus hóspedes com as informações do seu negócio 
principal mantidas num banco de dados centralizado.

CONTROLE TODO OS PROCESSOS DO 
NEGÓCIO, incluindo ourchasing, CRM, receita, 
desperdício, franchises e finanças, numa única 
plataforma.

GERE PREÇOS, compras, menus, receitas, 
campanhas, ofertas e promoções centralmente.

GERE TODAS as verticais de restaurantes, retalho 
e serviço de alimentação da sua empresa numa solução 
com profunda funcionalidade da indústria.

GERE OS SEUS RESTAURANTES E 
OPERAÇÕES DE HOSPITALIDADE COM UMA 
PLATAFORMA DE COMÉRCIO UNIFICADA 
COMPLETA CONSTRUÍDA NO MICROSOFT 
365 BC, ALIMENTADA PELA AZURE. 

CAPACITE OS SEUS FUNCIONÁRIOS: 
•  Dê aos seus hóspedes toda a informação que precisam 
sobre os pratos, incluindo alergénicos e receba os pedidos 
e pagamentos diretamente à mesa: •  O Point of Sale 
funciona em dispositivos fixos e móveis. 
•  Permita que a sua equipa encontre rapidamente a 
informação de que precisa com a visão baseada em 
funções do sistema.

ENCANTE OS CONVIDADOS: 
•  Entregue os pratos na hora certa e sem erros, dando ao 
pessoal da cozinha uma visão clara dos pedidos com o 
Kitchen Display System (KDS);
•  Planeie eventos, acompanhe reservas, ofereça serviços 
de catering e cursos de culinária e gere tudo isso na mesma 
plataforma de comércio unificada. 
•  Economize o tempo e dinheiro dos seus clientes usando 
as suas informações e apresentando-lhes ofertas de 
refeições relevantes e apropriadas, ofertas personalizadas, 
promoções e recomendações de produtos em todos os 
pontos de contacto. 
•  Administre programas de fidelidade que recompensam os 
hóspedes em todos os canais.

REDUZA RISCO: 
•  Reduza despesas de TI ao implementar menos sistemas, 
resultando em menos integrações para configurar e manter.
•  Reduza trabalho manual e os erros com as automações 
dos sistemas.

PARA JOGADORES GLOBAIS E
NECESSIDADES LOCAIS:
•  Configure facilmente o sistema para atender diferentes 
requisitos legais e fiscais; 
•  Unifique os processos de negócios em canais, setores e 
regiões.


